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Il mercato del credito: la patologia 
storica dal 2000 al 2007

•Evoluzione dei sistemi finanziari verso 
strutture sempre piu’ complesse che hanno 
alimentato iniezione di enormi masse di denaroalimentato iniezione di enormi masse di denaro 
a basso costo

•Crescita eccessiva dei volumi di credito

Mancata perce ione dei rischi seg ita da n•Mancata percezione dei rischi seguita da un  
rapido deterioramento del merito di credito

Amministratore Delegato

Giovanni Bossi CRISI finanziaria esplosiva



Il mercato del credito oggi: una  
situazione fisiologica 

•Avversione al rischio

•Stretta creditizia che rende difficile  reperire 
fondi (alle imprese  ma anche alle banche)

•Effetto concorrenza con i fabbisogni finanziari 
del settore pubblico

Amministratore Delegato

Giovanni Bossi CRISI reale che impatta il sistema economico



Le imprese: un mondo in apnea

• Serve un dialogo chiaro e trasparente

• Serve diversificare le fonti di finanziamento 
per il breve medio e lungo termineper il breve, medio e lungo termine

• Aumenta la richiesta di garanzieg

• Aumento degli spread

Amministratore Delegato Aumenta il COSTO della finanza a fronte del 
Giovanni Bossi RISCHIO di fare IMPRESA



Basilea 3: un richiamo

• Nuovi requisiti di capitale per le banche 
i ’ i l i à di dieuropee: piu’ capitale a parità di rendimento 

o riduzione degli attivi?

• Impatto inevitabile sulla crescita 
dell’economia, ma lento e forse non 
drammatico in Italiadrammatico in Italia

• Auspicio di una concorrenza con regole 
omogenee tra grandi istituzioni finanziare di 
paesi diversi

Amministratore Delegato
Nella transizione le BANCHE saranno indotte a

Giovanni Bossi
Nella transizione le BANCHE saranno indotte a 

razionare gli impieghi



Necessità di cambiare rotta

• Non tutti i problemi sono stati superati, ma il 
peggio e’ alle spalle

• La patologia del passato ha lasciato pesanti• La patologia del passato ha lasciato pesanti 
effetti negativi ma anche stimoli ed 
opportunità 

• Necessità di far affluire credito al sistema di 
imprese per far ripartire la crescitaimprese per far ripartire la crescita

Amministratore Delegato

Giovanni Bossi Le IMPRESE devono ottimizzare la propria 
FINANZA che diventa sempre piu’ strategica



La sfida per le imprese diviene 
sempre piu’ complessa

• Controllo della filiera dei clienti e fornitori: 
monitoraggio continuo anche finanziario e 
selezione degli operatori solidiselezione degli operatori solidi

• Ottimizzazione della finanza a supporto del pp
business 

Amministratore Delegato Le IMPRESE devono scegliere i PARTNER 
Giovanni Bossi migliori



Chi e’ banca IFIS

• L’unica  banca specializzata ed 
indipendente  nel supporto finanziario alle 
imprese a breve  termine

• Un alleato di fiducia di migliaia di imprese di 
piccole, medie e grandi dimensioni

• Un partner finanziario innovativo con 
soluzioni d’avanguardia al supporto dellasoluzioni d avanguardia al supporto della 
crescita delle imprese che opera nel 
mercato del credito commercialeAmministratore Delegato
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Una storia di successo
1983: Nasce banca 
IFIS a Genova

1989: Ammissione  
delle azioni al 
Mercato Ristretto

1997: Iscrizione 
all’elenco speciale 
degli intermediari

2001: Autorizzazione 
all’esercizio attivita’ 
b i ti d ldegli intermediari 

finanziari 
ex art.107 del TULB

bancaria a partire dal 
1.1.2002

2003: Ammissione 2004: Ammissione 2005: Aumento di 
al Mercato 
Telematico 
Azionario

al Segmento Star capitale, Patrimonio 
pari a 100 mln di 
Euro

Amministratore Delegato

2006: L’agenzia di 
rating Fitch assegna 
l’investment grade 
BBB-

2006: Inizio del 
processo di 
internazionalizzazio
ne:
Parigi, Polonia

2010: Aumento di 
capitale, Patrimonio 
pari a 139 mln di 
Euro

2010: 336 addetti
25Filiali  in Italia
4 Presenze all’estero
2.400 mln di Euro la 
raccolta totale

Giovanni Bossi
Parigi, Polonia

Dati al 30.06.2010



Le caratteristiche del Gruppo

• Modello di business innovativo

• Le formule d’intervento sono caratterizzate 
da una elevata attenzione nei confronti deida una elevata attenzione nei confronti dei 
progetti e del lavoro delle aziende clienti 

• Portafoglio di soluzioni finanziarie flessibili e 
diversificate orientate a soddisfare le 
necessità di ogni singolo clientenecessità di ogni singolo cliente

Amministratore Delegato
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La presenza

• 105 relationship manager, in 25 sedi 
territoriali in Italia rappresentano la pi ’territoriali in Italia, rappresentano  la piu’
grande e radicata rete specializzata nel 
factoring in Italia

• Parigi, Varsavia, Budapest, Bucarest, 
Mumbai testimoniano l’avvio di un percorsoMumbai testimoniano l avvio di un percorso 
di espansione internazionale

• Membro attivo di Factors Chain International 
dal 2002, il maggiore network mondiale  
costituito da tutte le principali banche ed Amministratore Delegato p p
operatori attivi nel factoringGiovanni Bossi



Le peculiarità dell’attività 
Cliente cedente
generalmente di 
medie/piccole 
dimensioni1 dimensioni

Debitori ceduti
di elevato standing

1
2 di elevato standing

Portafoglio crediti 

2
o ta og o c ed t

ceduti piu’ o meno  
concentrato3

Amministratore Delegato

Valutazione 
analitica del 
portafoglio  e 
servizio al cliente 

Anticipazione 
valutata in relazione 
al merito creditizio 
del debitore 4
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I vantaggi per il cliente

• Rapidità ed efficacia  resa possibile da una 
str tt ra dinamica e leggera e da processistruttura dinamica e leggera e da processi 
agili

• Professionalità ed esperienza in grado di 
valutare al meglio l’impresa, i suoi clienti e i 
suoi fornitori

• Strumenti flessibili e personalizzati per le• Strumenti flessibili e personalizzati per le  
diverse esigenze 

• Informazioni in tempo reale grazie alla 
i i lconnessione virtuale

Amministratore Delegato
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Contatti:

Di tt i l
Banca Ifis ‐ Filiale di Imola
Via U Lambertini 6

Amministratore Delegato

Direttore commerciale

Paolo Marinelli

+39 331 6711441

Via U. Lambertini, 6
Imola
Gianluca Gandolfi
Tel. 0542/23981
Fax 0542/20293Giovanni BossiVice direttore commerciale

Raffaele Zingone

+39 335 4433809

Fax. 0542/20293


