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Italia International 

AirPlus International. Fatti e numeri 2017 
AirPlus è una multinazionale specializzata nella fornitura di soluzioni innovative per il 

pagamento, l’analisi e la gestione delle spese aziendali 
 
Società interamente controllata da Deutsche Lufthansa AG, sede centrale a Neu-Isenburg, 

Francoforte 
 
In Italia ha sede a Bologna ed è registrata all’Albo degli Istituti di  
Pagamento  

 15,3 mld. € Volume transato (+9 vs 2016) 
 

 60 Paesi con soluzioni personalizzate 
 

 51.000 Clienti (+ 2.000 vs 2016) 
 

 182 mln. Transazioni processate 

 5.300 Numero carte attive 
 

 +7 Volume transato 2017 vs 2016 
 

 3° Mercato internazionale per AirPlus 
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Le piattaforme di pagamento AirPlus  
 Piattaforme per i pagamenti B2B 

 

 

Company Account 
  

A.I.D.A. 
 
▪ Pagamento di tutti i servizi   
▪ di viaggio e MICE tramite il  
▪ circuito Mastercard 

 
▪ Carte di credito single  use 
 
  

▪ La soluzione di pagamento centralizzata per le 
spese di viaggio aziendali 
 
▪Carta lodge 
 

Piattaforme per i pagamenti T&E 

 
A.I.D.A. For Procurement 
 
▪ Pagamento di tutti i servizi e-commerce 
▪ Carte di credito single  use 
 

 

 
A.I.D.A. FLEX 
 
▪ Pagamento dei fornitori ricorrenti 
▪ Plafond dedicato 
▪ Estensione dei termini di pagamento  
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I pagamenti Commercial sono un’opportunità ancora 
non pienamente sfruttata in Italia 

Speso Commercial                                           
corrente con carte di 
credito  

14 B€ 

Fonti: Studio Kaiser Associates (2016), Dati Euromonitor (2016) 

2.8 T€ Speso complessivo Commercial 

512 B€ Speso Commercial               
potenzialmente aggredibile 
 con carte di credito 
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In un contesto B2B, ci sono settori che mostrano una 
buona propensione all’utilizzo delle carte di credito 

Pagamenti B2B 
Analisi sulla cardability per industry  

Alta 

Bassa 

Media 

71% 

16% 

12% 

Fonti: Studio Kaiser Associates (2016) 

*FIRE sta per Financial Intermediation, Insurance, Real Estate e Other Business Activities 
*CSP Services sta per Community, Social and Personal Services  
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Le sfide che le aziende affrontano ogni giorno sono 
simili indipendenemente della loro dimensione 

Micro  
business 

Small  
business 

Medium 
business 

Large 
corporate 

Gov’t 

Gestione e 
utilizzo dei dati 

Controllo e 
riconciliazione 

delle spese 
 

Semplificazione 
dei processi 

interni 

Ottimizzazione 
del Cash Flow 
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AirPlus  
shapes the future:  

I Pagamenti 
diventano 
Invisibili 
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AirPlus & PITECO 
Soluzioni che migliorano la tesoreria e i flussi di cassa 

Plafond  
di spesa 

aggiuntivo 

Significativa 
dilazione  

di pagamento 

  

 
 

Sicurezza: 
 Carte di credito virtuali 
personalizzabili quanto 

a fornitore, plafond, data 
di scadenza, n. di 

transazioni 
 

 
 

Integrazione: 
 in Piteco EVO per 

garantire un processo 
completamente 
automatizzato 

 
 

 

Consultant Team: 
Specializzato per 

supportare le aziende 
nel progetto di 
pagamenti b2b 
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 Come funziona: pagamento ricorrente 
 
Esempio di pagamento a 60gg fine mese 
 
 

Senza anticipo incasso per il fornitore per massimizzare i benefici sul DPO aziendale 

Giorno 1 Giorno 60 
Giorno 90 

Giorno 118 

Cliente paga AirPlus Data emissione fattura 

58 giorni di DPO addizionali 

 Chiusura e/c 

es: Mensile +28 



Tutti i diritti riservati PITECO ®  
10 



Tutti i diritti riservati PITECO ®  
11 
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CORPORATE PAYMENTS 
 

6 

FORNITORI 

 
BONIFICI 

ITALIA 
& 

ESTERO 

PAGAMENTI 
“MANUALI” ERARIO STIPENDI 

IN NOME & 
PER 

CONTO,  
SSC, CASH 
 POOLING 

NETTING 
INTERCO ERP 

PITECO EVO consente una gestione anticipata, centralizzata, decisionale, esecutiva che 
raccoglie e coordina tutte le tutte le tipologie e procedure di pagamento che le Aziende 

devono poter organizzare e disporre. 
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> Caricamento fatture 
pagabili 

> Selezione Fornitori 
AirPlus 

> Creazione distinta 
per generazione 
Carta Virtuale 

> Gestione Work Flow 
approvativo 
 

> Ricezione richiesta 
emissione carta di 
credito virtuale 

> Generazione carta 
virtuale 

> Invio a Piteco di 
esito e N° carta 
virtuale 

> Generazione mail 
ai fornitori con i 
riferimenti della 
carta virtuale 

> Aggiornamento 
disponibilità 
plafond AirPlus 

> Aggiornamento 
del Cash Flow 

> Aggiornamento 
automatico 
scheda Fornitori 

> Ricezione 
Comunicazione 
per gestione 
incasso  

PITECO & A.I.D.A. 
L’innovazione ready to use 
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Con la soluzione PITECO EVO & A.I.D.A., le aziende possono disporre puntualmente 
l’accredito ai propri fornitori, usufruendo di un plafond di spesa aggiuntivo, senza 

modificare le tempistiche di saldo delle fatture pattuite e beneficiando di una significativa 
dilazione di pagamento aggiuntiva del debito commerciale. 

Soluzione integrata con PITECO EVO 

Carte di credito virtuali Mastercard 

Completa automazione di processo 

Sicurezza 

Tracciabilità & Controllo 

Incremento del DPO aziendale 



Salvo Torre 
B2B Payment Solutions 
Sales & Development Manager 
AirPlus International srl 
E: storre@airplus.com 
T : +39 335 7852605 
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