
Massima Liquidità.
Minimo Rischio.

Polaris: uno strumento alternativo 
per finanziare il circolante 
all’interno delle filiere
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È un’attività strutturale e permanente, con un ventaglio di soluzioni vecchie e nuove

All’attivo
• Smobilizzi
• Factoring
• Dynamic Discounting

Al passivo
• Lettere di Credito
• Reverse Factoring
• Confirming
• Stock Financing
• Carte di Credito B2B

ma soprattutto
• Credito di fornitura
• Ritardo di pagamento



Strumenti 
«storici»

• Lettere di 
Credito

• Smobilizzi
• Credito di 

fornitura
• Ritardo di 

pagamento

Seminuovi

• Factoring
• Stock Financing
• Reverse 

Factoring

Un po’ più 
nuovi

• Confirming
• Dynamic 

Discounting
• Carte di Credito 

B2B



Il credito commerciale non è più un asset illiquido

ma un asset facilmente negoziabile in un mercato liquido



Processo

Semplificazione 
rispetto agli 
strumenti di 
finanziamento 
tradizionali

Prezzo Legato solo al rischio 
debitore

Relazione 
Fornitore

La dilazione di 
pagamento cessa di 
essere un tema 
critico

Cosa 
significa



Una piattaforma di invoices trading che elimina i fattori di rischio che rendono 
illiquido il credito commerciale

Una soluzione win-win-win per le aziende (clienti e fornitrici) e per banche e 
intermediari finanziari



• Gestisce l’onboarding degli aderenti
• Gestisce la vendita dei crediti 
• Supporta la gestione dei pagamenti 
dovuti ai creditori dal Buyer, anche in 
forma di Dynamic Discounting

Buyer
• Definisce I suoi Programmi SCF 
(partecipanti e condizioni)
• Alimenta su Polaris I suoi debiti 
commerciali verso I Fornitori 
aderenti, indicandone la pagabilità

Funder

• Inserisce su Polaris linee di credito e 
prezzi applicabili all’acquisto dei 
crediti verso il Buyer
• Può rivendere ad altri operatori  I 
crediti acquistati sul mercato 
secondario

Supplier
• Fornisce a Polaris le informazioni 
necessarie a operare con I 
Finanziatori (KYC)
• Usa Polaris per vendere I suoi crediti 
o per ottenerne il pagamento 
anticipato (Dynamic Discounting)

Focalizzato su cessione pro-soluto del 
credito e Dynamic Discounting

Mercato digitale per il trading di crediti 
commerciali, attivato dal debitore

Consiste di infrastruttura contrattuale, 
piattaforma tecnologica e 
processi operativi

Gestisce in modo flessibile e collaborativo 
dilazioni di pagamenti e ritardi 

Opera attraverso la cessione diretta tra 
fornitori e finanziatori, senza alcun 
accordo 1:1 tra azienda debitrice 
e finanziatori

Una soluzione che non genera debito 
finanziario per le imprese coinvolte e 
può quindi migliorarne, nel tempo, il 
rating creditizio



Qualsiasi contesto di relazione di fornitura, caratterizzato da un minimo di fiducia tra 
fornitore e cliente

Quando il cliente 
• ha bisogno di termini di pagamento più lunghi
• vorrebbe acquistare di più, ma il fornitore ha un limite di credito rigido
• deve finanziare il fornitore per avviare il processo produttivo
• vuole supportare i propri fornitori, ma senza farsi coinvolgere nelle loro relazioni 

finanziarie
• non vuole subire cessioni di crediti non autorizzate 
• …



Tanto più è fitto il tessuto 
degli utilizzatori,

tanto maggiore è il valore 
per i singoli aderenti



Grazie per l’attenzione
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